附件1

“党员教育赋能  助力乡村振兴
‘党建网红’”直播带货大赛规则和评分标准
一、海选晋级标准（参考）

1．符合报名和参赛基本要求；

2．形象积极向上，语言组织通畅；

3．晋级人数：根据报名人数审核合格者即可。

二、初赛评分标准（参考）

（一）评分标准（参考）

1．主播形象：妆容、着装、举止（20%）；

2．直播话术：语言表达、促销话术、场景化描述（25%）；

3．互动能力：直播间气氛、互动方式方法（25%）；

4．产品知识：专业讲解、专业答疑（30%）。

（二）晋级人数

各县（市、区）代表队推荐专业组、新秀组选手各2名。

三、决赛规则及评分标准

（一）决赛规则

1．参赛选手需按要求填写并提交报名表，未在规定时间内按要求提交报名表的不具备参赛资格；

2．决赛带货产品采取“3+2”模式，其中“3”指主办方统一准备的三件产品，“2”指各参赛选手自行选择的助农产品；
3．参赛时长为2小时，不满2个小时或者超过2个小时10分钟的比赛成绩作废；

4．参赛选手可带1名助理入场协助直播，没有助理的主播主办方配备1名志愿者助理；

5．选手须使用大赛统一的背景板、桌卡及手牌等物料素材；

6．直播比赛结束后，选手要及时将销售数据及能证明其销售数据的店铺后台界面截图并录制视频（5-10秒）提报大赛评委组，作为选手成绩统计与核验的依据；

7．大赛评选结果公布后，参赛选手如对成绩有疑义，须在1个工作日内向大赛主办方提出，超出该时间范畴不再受理；

8．本次大赛最终解释权归大赛主办方所有。

（二）评分标准

1．电商直播大赛最终成绩由带货策划得分、直播表现得分和带货数据得分三部分组成，三者分别占总成绩的10%、50%和40%，评分细则详见评分表；

2．一、二、三等奖和优秀奖按照最终综合成绩排名评选。

	带货策划评分表

	序号
	评分项
	评分标准
	分值
	得分

	1
	定位
	根据定位策略，准确地描述直播定位
	10
	

	2
	选品
	是否有明确的选品流程和标准
	20
	

	3
	团队管理
	合理进行分工，明确各成员角色分配
	10
	

	4
	互动设计
	有合理明确的互动环节设计及互动意图说明
	20
	

	5
	推广策略
	有具体的直播预热推广方案和直播引流方案
	20
	

	6
	内容完整

表述清楚
	各项内容无缺失，能够保持直播带货流程的完整、全面、思路清晰
	20
	

	总分
	100
	

	
	
	

	直播表现评分表

	序号
	评分项
	评分标准
	分值
	总分
	得分

	1
	主播形象
	主播着装举止得体
	妆容：5分；着装：5分；举止：5分
	15
	

	2
	直播场景
	直播场景布置符合直播主题内容，突出直播特色，能够清晰直观展示产品
	背景布置：5分

灯光氛围：5分

产品展示：5分

特色鲜明：5分
	20
	

	3
	直播话术
	口齿清晰，表达流畅，直播相关话术熟练掌握并且能够灵活运用
	语言表达：10分

促销话术：10分

场景化描述：5分
	25
	

	4
	互动能力
	能够与观众积极互动，活跃直播间气氛
	直播间气氛：10分

互动设计：10分
	20
	

	5
	产品知识
	能够对产品进行专业化描述，对产品有深入的了解，可以及时回答观众对于产品的问题
	专业讲解：10分

现场答疑：10分
	20
	

	总分
	100
	


	带货能力评分表

	序号
	评分项
	评分标准
	分值
	总分
	得分

	1
	粉丝量
	直播中在线人数（第一名加10分，第二名加8分，第三名5）
	基础分：10分
	20
	

	2
	销售总额
	订单销售额（第一名加20分，第二名加18分，第三名15）
	基础分：20分
	40
	

	3
	订单量
	销售的订单数（第一名加20分，第二名加18分，第三名15）
	基础分：20分
	40
	

	总分
	100
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“党员教育赋能 助力乡村振兴

‘党建网红’”直播带货大赛报名表（    组）

	姓  名
	
	性  别
	
	政治面貌
	

	文化程度
	
	联系方式
	

	单位职务
	
	身份证号码
	

	平台及昵称
	
	账号ID
	
	粉丝量
	

	有无直播

带货经验
	
	擅长品类
	
	才艺特长
	

	个人简介、直播经历等（不超过300字）
	

	推荐单位

意    见
	                            （盖  章）

                            年   月   日
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